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PROPÓSITO
PEDRO GUIMARÃES – CEO  



EQUIPE PRIVATE 

Rogério Saltes,CFP®

Elba Pereira, CFP®Chris Gut, CFP®

Carlos Caporal

Essér Fernandes, CFP®

André Morroni

Jorge Bononi

Daniel Heuri

Rogério Araújo

Cleber limaAndré Valverde
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COBERTURA POR LOCALIZAÇÃO

BELO HORIZONTE  9%

RIO DE JANEIRO 9%

SP/CAPITAL 64%

SP/INTERIOR 18%



FIDUC PRIVATE



SERVIÇOS

Assessoria Jurídica para diagnóstico patrimonial

Assessoria Contábil e Fiscal PF

Câmbio

...Gestão Fiduciária Internacional                             



SERVIÇOS

oAnálise aprofundada dos investimentos de Clientes: Quantum

oDigital Report: engloba o patrimônio total além dos 

investimentos financeiros. 

oDemonstrar concentrações em patrimônio de uso, imóveis, 

mesmo que para locação, empresas etc. 



REQUISITOS PRIVATE

• R$ 5.000.000

Proporcional ao mínimo exigido de
patrimônio para acesso aos demais
serviços demandados por Clientes
deste porte.



EVENTOS

Trimestral:

Conteúdo relacionado aos desafios dos Clientes Private

Condução: Pedro/ Valter e/ou Guest Speaker. 

Sociais:

Exclusivos pelos Planejadores Private.



MERCADO



MERCADO PRIVATE

FONTE: Estatística ANBIMA de Private Jun|2020

AUM TOTAL MERCADO: R$ 1,3 TRI



MERCADO PRIVATE

FONTE: Estatística ANBIMA de Private Jun|2020

PROFISSIONAIS DE ATENDIMENTO: 1.938



FONTE: Estatística ANBIMA de Private Jun|2020

MERCADO PRIVATE

VOLUME FINANCEIRO POR DOMICILIO Nº GRUPOS ECONOMICOS POR DOMICILIO



OPORTUNIDADES



CARTEIRA

Espaço para atender Cliente de maior porte, com 

possibilidade de:

• Transferência de Fundos Exclusivos

• Recepção de carteiras administradas



PRÓXIMOS PASSOS



TREINAMENTO

ACADEMIA FIDUC

Preparar e chancelar o Planejador Financeiro com conteúdo 

diferenciado para atender o Cliente Private; 

Usuário com experiência dos serviços Private Fiduc



PRÓXIMOS PASSOS

1. Concluir processos de Parcerias.

2. Webinario com Provedores dos serviços 

Private, para apresentação das soluções.

3. Criar agenda específica do grupo.



fiduc.com.br

A solução completa 
para seus clientes

O negócio definitivo 
para você


