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fiduc

COBERTURA POR LOCALIZACAO

BELO HORIZONTE 9%

- RIO DE JANEIRO 9%

SP/CAPITAL 64%

SP/INTERIOR 18%



FIDUC PRIVATE



| svicos fiduc

Assessoria Juridica para diagnostico patrimonial

Assessoria Contabil e Fiscal PF

Cambio
...Gestao Fiduciaria Internacional 9%




| svicos fiduc

o Analise aprofundada dos investimentos de Clientes: Quantum

o Digital Report: engloba o patrimdnio total alem dos

investimentos financeiros.

o Demonstrar concentracoes em patrimonio de uso, imoveis,

mesmo que para locacao, empresas etc.



REQUISITOS PRIVATE fiduc

* R$ 5.000.000

.

Proporcional ao minimo exigido de

: ' patriménio para acesso aos demais

J

servicos demandados por Clientes
deste porte.



EveNTOS fiduc

Trimestral:

Conteudo relacionado aos desafios dos Clientes Private

Conducao: Pedro/ Valter e/ou Guest Speaker.

Sociais:

Exclusivos pelos Planejadores Private.



MERCADO



MERCADO PRIVATE fiduc

AUM TOTAL MERCADO: RS 1,3 TRI

4.PREVIDENCIA ABERTA; 5. OUTROS INVESTIMENTOS;
18;_ 141.134,28;6% 676,67;0%

Hibrido; 3.912,71;0% / _1.FUNDOS DE INVESTIMENTOS;

644.708,97; 26%
Ativos de Renda Fixa; 284.602,83;

12%

Renda Variavel; 225.408,46;9%

Fundos Abertos; 296.857,20; 12%

2. TITULOS E VALORES )
MOBILIARIOS; 513.924,00; 21%

\_Fundos Exclusivos/ Reservados;
317.510,26;13%

Fundos Estruturados; 30.341,52; / -
1%

FONTE: Estatistica ANBIMA de Private Jun|2020



fiduc

PROFISSIONAIS DE ATENDIMENTO:1.938

Outros
12%

Bankers
42%

Assistentes
36%

Investors/Advisors
10%

FONTE: Estatistica ANBIMA de Private Jun|2020



MERCADO PRIVATE

VOLUME FINANCEIRO POR DOMICILIO

Centro-Oeste Nordeste _Norte

3% 5% 7 qo

Sul N
15% N\

Espirito Santo N
1% h

Minas Gerais '

5% “~_ Séo Paulo

57%

Rio de Janeiro Y
13%

fiduc

N° GRUPOS ECONOMICOS POR DOMICILIO

Nordeste; 3.910;N0rte: 612;1%

7%
Centro-Oeste; ‘
3.287;6% ‘

Sul; 6.877;12% —~_

Espirito Santo; _ Sao Paulo;

610:1% ~ 28.539;50%
Minas Gerais; _
3.973;7%

Rio de Janeiro;
9.104; 16%

FONTE: Estatistica ANBIMA de Private Jun|2020



OPORTUNIDADES



fiduc

Espaco para atender Cliente de maior porte, com
possibilidade de:
 Transferéncia de Fundos Exclusivos

* Recepcao de carteiras administradas



PROXIMOS PASSOS



| TREINAMENTO fiduc

ACADEMIAFIDUC

Preparar e chancelar o Planejador Financeiro com conteudo

diferenciado para atender o Cliente Private;

Usuario com experiéncia dos servicos Private Fiduc



fiduc

1. Concluir processos de Parcerias.

2. Webinario com Provedores dos servicos

X000
X000
X000 Private, para apresentacao das solucoes.

3. Criar agenda especifica do grupo.
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